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هدف عینی
دانش پذیران باید توانایی طراحی یک استراتژی فروش جامع و مؤثر برای یک محصول جدید را با توجه به تحلیل 
بازار، شناسایی نقاط قوت و ضعف محصول، و انتخاب مناسب ترین استراتژی های فروش را با استفاده از ابزارهای 

مناسب به دست آورند.

اهداف رفتاری

دانش پذیران باید قادر باشند انواع استراتژی های فروش را شناسایی و برای شرایط مختلف بازار انتخاب کنند، با 
تأکید بر اینکه چگونه هر استراتژی می تواند نیازهای خاص مشتریان را برآورده سازد.

دانش پذیران باید توانایی تحلیل و ارزیابی استراتژی های فروش موجود را داشته باشند و با استفاده از ابزارهایی 
مانند SWOT و Canvas Strategy، نقاط قوت و ضعف آن ها را شناسایی و پیشنهادهای بهبود را ارائه دهند.

به  و  کنند  تدوین  انتخاب شده  استراتژی های  پیاده سازی  برای  اجرایی  برنامه های  باشند  قادر  باید  دانش پذیران 
کنترل و ارزیابی عملکرد این برنامه ها بپردازند تا اطمینان حاصل کنند که اهداف فروش به خوبی محقق می شوند.

سیلابس
١٢ ساعت 
مباحث پایه، آشنایی با اصول و مبانی حسابداری :درس + ٣ 

معرفی حسابداری و دفترداری مالی
حوزه مالی و حسابداری( معرفی بخش ها)

کاربردها و هزینه هایی حسابداری
مفاهیم اولیه معادله حسابداری( مفاهیم  بدهکار، بستانکار و ثبت های حسابداری)

معرفی صورت های مالی( معرفی اولیه)
سود و زیان 

 گزارش وضعیت مالی( ترازنامه)
صورت جریان وجوه نقد 

تغییرات در حقوق مالکانه
صورت سود و زیان جامع 

یادداشت ها

آشنایی با انواع گزارشات حسابرسی و تاکید بر موارد خاص :
تعامل مباحث قانون تجارت(مرتبط)

پول شویی
انواع گزارش

قوانین موضوعه
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